	Mission 06 – Évaluer la performance des représentants
Entraînement à l’épreuve pratique sur Excel

	Durée : 30’
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	Source | Excel



Travail à faire :
1. Ouvrez le fichier Excel qui contient le tableau suivant :
[image: ]
2. Calculez pour chaque représentant :
· Le nombre total de contacts sur 6 mois ; 
· Le taux de transformation de contacts en devis ;
· Le taux de transformation de devis en contrat ;
· Le montant moyen des contrats signés.
3. Calculez les mêmes données pour le l’ensemble des représentants.

4. Calculez le chiffre d’affaires moyen par contrat et par représentant.

5. Calculez le coefficient de corrélation entre le budget de communication mensuel et le nombre total de contacts par mois (fonction COEFFICIENT.CORRELATION).

6. Créez les graphiques suivants :
1. Graphique en colonnes : nombre de devis signés par représentant.
2. Graphique circulaire : part de chaque représentant dans le total des devis signés.
3. Graphique en courbes : évolution du budget communication au fil des mois.
4. Graphique en nuage de points avec le budget communication (axe Y) / nombre de contacts (axe X) puis ajoutez une courbe de tendance et affichez l’équation et le coefficient de détermination (R2) sur le graphique
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Contacts  

janvier

Contacts 

février

Contacts 

Mars

Contacts 

avril

mai juin

Dupont 42 45 48 50 53 55 120 60 75 000 €         

Martin 36 38 41 44 47 50 110 55 81 400 €         

Lefèvre 40 44 46 48 49 51 115 58 111 360 €       

Girard 38 40 43 45 47 49 112 56 96 040 €         

Simon 34 36 39 40 43 45 105 52 70 720 €         

Budget communication 6 700 €        6 500 €        6 600 €        7 550 €        7 410 €        7 970 €          
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