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Altair Services Immobiliers (ASl)

Mission 9 : Recherche de tarifs et création de badges

Objectif Créer des planches de badges ou étiquettes

Pré requis | Savoir-faire un publipostage

Support Serveur + texteur + tableur ou SGBDR

Durée 35’

Chaque représentant présent sur le stand du salon devra porter un badge qui
lidentifie.

Mme Ratte vous demande d’acheter des portes badges et de réaliser les badges des
commerciaux qui seront présents sur le stand du salon.

Travail a faire
1. Recherchez les prix des portes badges et communiquer I'information a Mme Ratte par Mail (15’)

2. Concevez et imprimez les badges au format 54*86. Pour ne pas compliquer la communication, I'adresse
affichée sur les badges sera celle de I'agence du siége social a Lyon (20°)

Listes des commerciaux qui seront présents sur le stand

Liste des agences et des chargés d’affaires

Agences Chargés d’affaires Présence au salon
Berger Pauline (Directrice) 5 décembre
ASI Annemasse
25 rue du Faucigny - 74100 Annemasse Hedart Paul 6 décembre
Tél.: 04 50 15 1551
Paulac Auguste 7 décembre
Atger Robert (Directeur) 5 décembre
ASlLyon
81, avenue Edouard Manet - 69001 LYON Berlioz Jean 6 décembre
Tel : 04.78.46.10.95
Austruc Andrée 7 décembre
ASI Grenoble Carrier Paul(Directeur) 5 décembre
18, Avenue du Prince Eugéene - 38000 . .
GRENOBLE Toumonde Justine 6 décembre
Tél.: 047 2
él.: 0476636259 Lemanon Camille 7 décembre

Contenu du badge

Logo Adresse société

Nom : M. Gonthier
Secteur : Rhone
Poste : Commercial




